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Nowy program kupie za darmo.

Tomasz Boguszewicz

W CZASACH KRYZYSU NIC NIE DZIALA TAK DOBRZE JAK NISKA CENA.
W poszukiwaniu nowych strategii sprzedazy niektére firmy obnizyty ja nawet do
zera.

Prowadzenie niewielkiego biura czy Mimo jego watpliwosci pomyst wroctaw-
matej firmy w oparciu o wytacznie skiego Infoconu nie jest odosobniony.
darmowe rozwigzania nie jest tatwym O wprowadzaniu na rynek darmowego
zadaniem, ale z pewnoscia jest wykonalne. korporacyjnego rozwiazania poinformowata
Do wyboru sa darmowe systemy opera- ostatnio amerykanska firma Citrix. Jej
cyjne z rodziny Linux, pakiet biurowy platforma XenServer, utatwiajaca min.
OpenOffice i przegladarki internetowe. To zarzadzanie  serwerami i maszynami
jednak rozwigzania przeznaczone dla wirtualnymi, bedzie oferowana w podobnym
indywidualnego, koncowego uzytkownika modelu jak system z Wroctawia. ,,Obnizamy
komputeréw. Za profesjonalne systemy koszty wirtualizacji w odpowiedzi na
zarzadzania przedsiebiorstwem (klasa ERP) sytuacje gospodarcza” - uzasadnit swoja
czy sprzedaza i relacjami z klientem (CRM) decyzje Citrix.
trzeba jednak ptacic. To nie rozwiewa jednak watpliwosci

Koszt zakupu i wdrozenia nawet branzy. Adam Gebski, dyrektor pionu
najprostszych wariantow systemow tej sprzedazy w ZETO SA w Poznaniu, uwaza, ze
klasy to minimum kilkadziesiat tysiecy darmowe rozwiagzania, jako oferujace
ztotych, co dla czesci matych i Srednich podstawowe funkcje, sprawdza sie przede
firm jest bariera nie do przeskoczenia. Na wszystkim w mniejszych firmach. Im wieksze
eksperyment z nowym modelem dystry- wymagania co do funkcji bedzie stawiac
bucji oprogramowania biznesowego klient, tym bardziej indywidualne musi byc
zdecydowata sie wroctawska firma Infocon. wdrozenie takiej ustugi. W przypadku
Jej system wsparcia sprzedazy, Pcgmarket oprogramowania  ,szytego na  miare”
SFA/CRM, przeznaczony dla firm petnoptatne wdrozenie wydaje sie konieczne
zatrudniajacych handlowcow pracujacych - mowi Gebski,,Rz". Wg przedstawiciela
w terenie, jest oferowany za darmo. ZETO pomyst Infoconu ma potencjat, ktory
Przychod dostawcy ma pochodzié z serwisu jednak uzalezniony jest od liczby klientow,
i odptatnych ustug opcjonalnych. - Stawki ktorzy zdecyduja sie na to rozwigzanie.
na pewno beda mniejsze, ale oczywiscie W koncu trudno sobie wyobrazi¢, ze firmy,
chcemy zarabia¢ na tym modelu - mowi ktore zdecydujq sie na darmowy system, nie
Marcin Zastawny, prezes Infoconu. Za bedq korzystaty z jego ptatnej obstugi
darmo oferowana jest wersja internetowa serwisowej, nawet w czasach kryzysu
systemu, dostepna za posrednictwem komentuje.

przegladarki.

Branza informatyczna ostroznie
wypowiada sie o pomysle Infoconu.
- Sytuacja, kiedy producent oprogramo-
wania stosuje zerowa stawke za licencje,
jest niepokojaca - komentuje Piotr
Milewski, dyrektor konsultingu
w ltelligence, specjalizujacej sie w kon-
sultingu IT i wdrozeniach systemow SAP.
Jak wskazuje, optata licencyjna u dos-
tawcow systemow ERP  jest  wyko-
rzystywana na rozwdj produktow i finan-
sowanie dziatow badan. - Rezygnacje
z optaty licencyjnej mozna rozumiec jako
swiadoma rezygnacje z szybkiego rozwoju
systemu, ktory teraz bedzie finansowany
z optat roztozonych w czasie. W per-
spektywie pieciu lat takie rozwiazanie
moze okazac sie drozsze niz tradycyjne -
podkresla Piotr Milewski.



